
아직 토큰을 발행하지 않은 파생 상품
DEX의 edgeX가 Uniswap을

초과하는 수익을 어떻게 달성했습니까?

edgeX거래소
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DeFiLIama

https://defillama.com/perps

https://defillama.com/perps
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edgeX

암호화폐 업계에서 주목을 끄는 파생상품 DEX 「edgeX」가 Uniswap나 GMX등의
대형 DeFi 프로젝트를 수익면에서 압도. 특히 지난 30일간 1,053만 달러의 수수료
수입을 기록해 GMX의 약 2배, dYdX의 5배 이상의 수익을 달성.

edgeX의 강점은 「유동성의 깊이」와 「저수수료」에 있습니다. BTC/USDT 
페어에서는 0.01%의 스프레드로 600만 달러의 주문을 서포트해, 경합을 웃도다. 
수수료도 메이커 0.015%, 테이커 0.038%로 업계 최저 수준.

독자적인 ZK 아키텍처를 채용해, 골드만・삭스나 Jump Trading 출신의 HFT 
전문가가 개발. 퍼프 DEX에 더해, 자산 관리 툴 「eStrategy」나 「edgeX Chain」을
전개하는 「풀 스택 금융 센터」를 목표로 한다.

토큰 미발행에도 불구하고, DefiLlama의 수익 랭킹으로 톱 15입. 현재는 포인트
제도에서 조기 유저를 인센티브화하고 있으며, 한국·북미 커뮤니티를 중심으로
희귀한 알파 안건으로 주목받고 있다.

경쟁 우위성의 배경에는 거래 효율과 지속 가능한 수익 모델이 있으며, 업계에서도
드문 '고수익·저평가액' 상태가 계속되고 있다. 향후의 토큰 론치 전략이 열쇠에.
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왜 수익 곡선이 이렇게 치열한가?

cryptocurrencies의 세계에서 가장 수익성이 높은 비즈니스는 계약이라는 것을
대부분의 사람들이 알고 있습니다.

그러나 단 1년간의 운영 실적밖에 없고, 지명도가 낮은 다크 호스 DEX가 24시간
수익으로 이더리움이나 Base와 같은 주요 퍼블릭 체인을 웃돌았다고 상상할 수
있습니까? 이것을 7일간까지 확대하면 Uniswap, Jupiter, AAVE, Lido 등 기존의
DeFi 플레이어를 압도합니다. 일일 수익 순위 상위 15위 이내에 들어가는 몇 안되는
프로젝트 중 하나일 뿐만 아니라 BTC와 ETH를 0.01%의 스프레드로 구입할 수
있는 가장 높은 유동성도 제공하고 있습니다.

수익 곡선의이 새로운 "몬스터"는 edgeX라고합니다.

잘 알려진 Hyperliquid와 달리 edgeX는 ZK 아키텍처에 구축된 퍼프 DEX입니다.
Amber가 인큐베이션한 edgeX의 핵심 팀은 Goldman Sachs, Jump Trading 및
기타 고주파 거래(HFT) 경험이 풍부한 베테랑을 보유하고 있습니다. 제품 형태의
점에서 edgeX는 "풀 스택 온 체인 금융 센터"에 가깝다고 말할 수 있습니다. 퍼프
DEX 외에도 eStrategy(트레저리)와 edgeX Chain이라는 두 가지 제품 라인을
제공합니다.
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기사의 시작 부분에서 언급했듯이 제품의 품질은 수익에 직접 반영되므로 perp dex
트랙 내에서 수익을 비교하면 edgeX의 격렬함을보다 직접적으로 나타낼 수
있습니다.

퍼프 DEX로서 불과 1년간의 운용 실적을 가진 edgeX는 지난 30일간 1,053만
달러의 수수료 수입을 올리고 있으며, GMX나 dYdX 등 기존 플레이어의 385만
달러(192만 달러)를 크게 웃돌고 있습니다. 즉, edgeX의 수익은 GMX의 거의 2배, 
dYdX의 5배 이상입니다.
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그렇다면 edgeX는 어떻게 수익 곡선을 통해 퍼프 DEX의 최상위 레이어로 뛰어
들었습니까? 그 대답은 상인에게 가장 중요하고 직관적 인 두 가지 데이터 인 거래
깊이와 수수료에있을 수 있습니다.

유동성의 깊이에서 edgeX는 현재 모든 Perp DEX 중에서 2위를 차지하고
있습니다. 핵심 BTC/USDT 쌍을 예로 들자면 0.01%의 스프레드 내에서 edgeX 
주문서는 최대 600만 달러의 BTC 주문을 지원하고 있으며 Hyperliquid(500만
달러), Aster(400만 달러), Lighter(100만 달러)를 웃돌고 있습니다.
전반적인 깊이에서 Hyperliquid에 약간 미치지 않지만 edgeX는 Hyperliquid를
제외한 대부분의 통화에서 가장 깊은 Perp DEX를 자랑합니다. 이 주제에 대한
자세한 내용은 edgeX의 리서치 책임자인 Dan의 최신 기사인 DEX의 유동성 이해: 
거래 효율 비교에서 보다 상세한 논의가 전개되어 있습니다.

EdgeX는 제조업체와 테이커 모두에게 매우 경쟁력 있는 수수료를 제공합니다. 
메이커 수수료는 불과 0.015%, 테이커 수수료는 0.038%로, Hyperliquid의
0.045%를 크게 밑돌고 있습니다. 또한 앰배서더 소개 링크를 통해 등록한 사용자는
VIP1 상태를 획득할 수 있으며, 테이커 수수료는 0.036%로 인하됩니다. 
앰배서더가 되면 거래 수수료의 최대 35%의 커미션 리베이트도 받을 수 있으므로
에어 드롭 포인트를 모으면서 거래 비용을 절감할 수 있습니다.

이러한 거래의 깊이와 수수료의 우위성으로 인해 edgeX는 자연스럽게 경쟁 우위를
구축하고 수익 성장을 촉진하고 있습니다. 토큰을 발행하지 않더라도 edgeX는 토큰
재구성을 유지하고 생태계의 발전에 기여할 수있는 능력을 보여줍니다.
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더욱 흥미로운 점은 네트워크 전체의 수익 순위를 보면 상위 15개 프로토콜(2개의
스테이블 코인 발행자인 USDT와 USDC 제외) 중 톱에 랭크인하면서도 아직 코인을
발행하지 않은 것은 4개뿐이며, 그 중 하나가 edgeX라는 것입니다.
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중국어권의 많은 친구들은 이 어두운 호스에 대해 들어본 적이 없을 수도 있습니다. 
왜냐하면 이 범죄자 도감은 소위 이야기적인 패키징을 거의 행하지 않고, 그
커뮤니티의 시청자는 주로 한국과 북미의 커뮤니티이기 때문입니다.

즉, 이것은 분명히 희귀 알파이며 수입은 높지만 평가 금액은 낮으며 여전히 토큰 창
기간 내에 있습니다.

현재 edgeX는 기여도를 나타내는 지표로 edgeX 포인트를 활용하여 매주 배포하고
있습니다. 지금까지 240만 포인트가 배포되었습니다. 포인트 획득 방법은 거래량, 
보유량, Vault 참여, 초대 등입니다. 또한 edgeX의 Messenger 앰배서더
프로그램도 실시 중입니다.

거래량은 물을 늘릴 수 있지만 이익은 위장하기가 어렵습니다. 기존의 금융 업계나
Web3 업계에서도 사용자의 실제 지불 의사가 제품의 지속 가능성을 가장
직접적으로 증명하는 것입니다.

edgeX는 1년도 안 되어 업계 톱 15에 들어가는 현금 흐름을 달성했습니다. 이것은
매우 예측 가능한 성장 궤도이며 알파 목표도 매우 예측 가능합니다. 다음 단계에서
어떤 FDV로 런칭하고, 이른 어댑터에 어떤 혜택을 제공할지 지금부터 기대됩니다.
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edgeX란?

edgeX는 2024년 8월에 메인 넷을 공개한, 
오더북을 채용하는 파생 상품 특화의
DEX입니다.

해외 대기업의 CEX(중앙 집권형 거래소)와
마찬가지로, 심플한 인터페이스나 기능성을
가지는 점이 특징. DEX에는 그다지
익숙하지 않은 분들도 간단한 계정 등록과
입출금만으로 거래를 진행할 수 있습니다.

최대 100배의 레버리지를 활용한 거래를 진행할 수 있다
멀티 체인 대응 예정인 스팟 거래를 제공하고 있다
초당 20,000건 이상의 고속 주문 처리를 실현하고 있다
하위 계좌를 통한 유연한 투자 전략 진행

エアードロップ・ポイントを貯めることで後々トークンと交換して利益が得られる
先物取引に特化したDEXで取引手数料が安い

edgeX 강점
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edgeX의 개발 멤버는 화려한 사람들이 관여한다

Goldman Sachs（골드만 색소폰）
Morgan Stanley（모건 스탠리）
Bybit（바이 비트）
Binance（바이넌스）
BARCLAYS（버클레이즈）
Bloomberg（블룸버그）
HTX（구 포비）
DeBank（데뱅크）

Bybit이나 Binance 등 가상화폐 거래소는 물론 금융업계의 대기업 출신자도
edgeX 개발에 참가. 가상화폐·금융 분야, 양쪽의 풍부한 실적과 경험을 가진 멤버에
의한 개발이 진행되어 왔습니다.

edgeX는 그런 개발 멤버의 전, 「트레이더의 요구를 최우선으로 한 DEX의 구축」을
목표로 하고 있는 것이 포인트. 높은 거래 성능을 자랑하는 거래 엔진, 거래의
정당성을 증명하는 구조 등을 플랫폼에 통합함으로써 DEX로서의 안전성과
기능성을 추구하고 있습니다.
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메일 로그인 대응 셀프 캐스트 디알 지갑

edgeX는 월렛 서비스를 전개하는 「Privy」와 제휴. 유저에게 복수의 참가자로
비공개 키를 분산 관리하는 「MPC(Multi-Party Computation) 월렛」을 제공하고
있습니다.

이 월렛은 메일 주소로의 간편한 로그인 대응 외에 자금의 자기 관리가 가능한 점이
특징. 허가 없이 제3자가 자산에 액세스할 수 없는 구조로 되어 있기 때문에, CEX와
같은 자금관리 체제와 비교해도 해킹 등 부정행위에 의한 자산 유출 위험이 경감되고
있습니다.

또, 별개로 가상 통화 지갑의 계정 작성을 하는 수고나 비용이 들지 않는 점도 메리트. 
MPC 지갑은 안전성과 투명성을 고려하면서 기존 Web2 서비스에 가까운 취급
용이성을 제공합니다.

VIP 레벨에 따라 수수료가 단계적으로 할인되는 구조

일정한 거래량을 달성하면 해당 VIP 티어가 즉시 적용. VIP 티어는 적용 후 30일
동안 활성화되지만 이후 VIP 티어 기준을 충족하지 않는 경우 자동으로
다운그레이드하는 메커니즘입니다.
거래에 걸리는 가스비는 모두 edgeX가 부담하고 있는 것도 포인트.
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edgeX신규 등록

https://pro.edgex.exchange/referral/RX

https://pro.edgex.exchange/referral/RX
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거래를 늘리고 포인트를 적립



edgeX는 HYPE 제2탄?

edgeX 포인트가 1장의 토큰으로 교환해 2025년 12월에 상장했을 경우,
전문가는 1장당 700엔~10,000엔 정도가 될 것으로 예측하고 있다.
얼마나 스스로 거래 또는 소개 거래량으로 포인트를 늘릴 수 있는지에 미래 이익을
얻을 수 있다.
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