
edgeX，一个还没有发行代币的衍生品

DEX，是如何在收入上超越Uniswap的？

edgeX交换
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DeFiLIama

https://defillama.com/perps

https://defillama.com/perps
https://defillama.com/perps
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edgeX

在加密货币行业备受关注的衍生品DEX“edgeX”，其营收规模已超过Uniswap、GMX
等主流DeFi项目。尤其值得一提的是，edgeX在过去30天的手续费收入达1053万美元，
约为GMX的两倍，是dYdX的五倍以上。

EdgeX 的优势在于其“深度流动性”和“低费用”。对于 BTC/USDT 交易对，它支持
600 万美元的订单，价差仅为 0.01%，超越了竞争对手。其费用也是业内最低的，挂单
者费用为 0.015%，吃单者费用为 0.038%。

它采用专有的零知识证明 (ZK) 架构，由高盛和 Jump Trading 的高频交易 (HFT) 
专家开发。除了 PerpDEX 之外，它还致力于成为一个“全栈金融中心”，提供资产管理

工具“eStrategy”和“edgeX Chain”。

尽管尚未发行任何代币，但它已进入 DefiLlama 收入排行榜前 15 名。它目前采用积
分系统激励早期用户，并作为罕见的 alpha 项目吸引了人们的关注，尤其是在韩国和北

美社区。

竞争优势在于其交易效率和可持续的营收模式，公司持续享有业内罕见的“高营收、低估
值”局面。关键在于其未来的代币发行策略。
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为何收益曲线如此剧烈？

大多数人都知道，合约是加密货币世界中最赚钱的业务。

但你能想象，一个运营历史仅有一年、名不见经传的黑马DEX，24小时收益竟然能超越
以太坊、Base等主流公链吗？如果将24小时收益延长至7天，Uniswap、Jupiter、
AAVE、Lido等老牌DeFi玩家更是相形见绌。它不仅是少数进入日收益排名前15的项
目之一，还拥有最高的流动性，用户能够以0.01%的价差购买BTC和ETH。

这个新的收入曲线“怪物”被称为edgeX。

与大家熟知的 Hyperliquid 不同，edgeX 是一款基于 ZK 架构的 purp DEX。
edgeX 由 Amber 孵化，核心团队汇聚了来自高盛、Jump Trading 等高频交易 
(HFT) 公司的资深人士。在产品形态上，edgeX 更接近于“全栈链上金融中心”。除了 
purp DEX 之外，它还提供另外两条产品线：eStrategy（资金管理）和 edgeX Chain。
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正如文章开头所说，产品质量直接体现在收益上，因此比较perp dex赛道内的收益更能
直观地展现edgeX的凶猛程度。

EdgeX，一家运营仅一年的去中心化交易所，在过去30天内产生了1053万美元的交易
费，远远超过GMX和dYdX等现有参与者的385万美元（192万美元）。换句话说，

edgeX的收入几乎是GMX的两倍，是dYdX的五倍多。
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那么，edgeX 是如何通过收入曲线跃升至 purpDEX 的顶级水平的呢？答案可能在于
交易者最重要且最直观的两个数据点：交易深度和费用。

就流动性深度而言，edgeX 目前在所有 Perp DEX 中排名第二。以核心 BTC/USDT 
对为例，在 0.01% 的价差内，edgeX 的订单簿支持高达 600 万美元的 BTC 订单，超

越 Hyperliquid（500 万美元）、Aster（400 万美元）和 Lighter（100 万美元）。

尽管整体深度略逊于 Hyperliquid，但 edgeX 拥有除 Hyperliquid 外大多数货币最
深的 Perp DEX。有关此主题的更多信息，请参阅 edgeX 研究主管 Dan 的最新文章
《理解 DEX 流动性：比较交易效率》，以获得更深入的讨论。

EdgeX 为挂单者和接受者提供极具竞争力的费用：挂单费用仅为 0.015%，接受者费
用为 0.038%，远低于 Hyperliquid 的 0.045%。

此外，通过大使推荐链接注册的用户将获得VIP1身份，并进一步降低交易手续费至
0.036%。成为大使，您还可以获得高达35%交易手续费的返利，让您在赚取空投积分
的同时降低交易成本。

这种交易深度和费用优势赋予了 edgeX 天然的竞争优势，并推动了收入增长。即使没
有发行代币，edgeX 也保持着代币回购，展现了其对生态系统发展的贡献能力。
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更有意思的是，从全网收益排名来看，前15个协议（不包括两个稳定币发行者USDT和
USDC）中，只有4个排名靠前但尚未发行币，其中之一就是edgeX。
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我的许多华语朋友可能没有听说过这匹黑马，因为这部犯罪剧在叙事包装上并没有太多
亮点，而且它的观众主要是韩国人和北美人。

换句话说，这显然是稀缺的alpha，收益高但估值低，并且仍在代币窗口期内。

目前，edgeX 使用 edgeX Points 作为贡献衡量标准，并每周发放。迄今为止，已发放
240 万个积分。积分可通过交易量、持仓、Vault 参与度、邀请等方式获得。edgeX 还
推出了 Messenger 大使计划。

交易量可以虚高，利润却难以造假。无论是传统金融还是Web3行业，用户的真实支付意
愿才是产品可持续性最直接的证明。

在不到一年的时间里，edgeX 的现金流已跻身行业前 15 名。这是一个非常可预测的增
长轨迹，其 alpha 目标也非常可预测。我们非常期待看到他们在下一阶段推出哪些
FDV，以及他们为早期采用者提供哪些福利。
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什么是 edgeX？

edgeX 是一个专注于衍生品的 DEX，使用订
单簿，并于 2024 年 8 月启动了其主网。

与海外主流CEX（中心化交易所）类似，界面和
功能简洁，即使不熟悉DEX的用户，也只需注
册账户、进行充值和提现即可进行交易。

使用高达 100 倍的杠杆进行交易
它提供具有多链兼容性的现货交易。
它以每秒超过20,000个的高速处理订单。
子账户允许灵活的投资策略
通过积累空投点数，您以后可以将其兑换为代币并赚取利润。
专注于期货交易且交易费用低廉的DEX

edgeX 优势
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edgeX开发团队由多位才华横溢的人士组成

Goldman Sachs（高盛）
Morgan Stanley（摩根士丹利）
Bybit（拜比特）
Binance（币安）
BARCLAYS（巴克莱银行）

Bloomberg（彭博社）
HTX（老火币）

DeBank（揭穿）

来自 Bybit、Binance 等加密货币交易所以及大型金融公司的人员都参与了 edgeX 
的开发，开发由在加密货币和金融领域拥有丰富经验和良好业绩的成员进行。

edgeX 拥有一支优秀的开发团队，致力于打造一个以交易者需求为优先的去中心化交
易所 (DEX)。公司将高性能交易引擎和交易合法性验证机制集成到平台中，致力于实现

DEX 的安全性和功能性。
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带有电子邮件登录的自保管钱包

EdgeX与钱包服务提供商Privy合作，为用户提供MPC（多方计算）钱包，允许多个参与
者以分布式的方式管理私钥。

该钱包支持通过电子邮件地址轻松登录，并允许用户管理自己的资金。与 CEX 等资金
管理系统相比，这可以防止第三方未经许可访问资产，从而降低因黑客攻击等欺诈活动
导致资产泄露的风险。

另一个好处是，它省去了创建单独的加密货币钱包账户的麻烦和成本。MPC 钱包的设
计旨在像现有的 Web2 服务一样易于使用，同时仍保持安全性和透明度。

根据VIP等级享受费用折扣

一旦您的交易量达到一定水平，您将立即获得相应的VIP等级。VIP等级在申请后有效期
为30天，但如果您在此之后未达到VIP等级标准，您的VIP等级将自动降级。

另一个重点是edgeX涵盖了与交易相关的所有gas成本。
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edgeX新注册

https://pro.edgex.exchange/referral/RX

https://pro.edgex.exchange/referral/RX
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增加交易量并赚取积分



edgeX 是第二个 HYPE 吗？

如果 edgeX 积分可以兑换一个代币，并且该交易所于 2025 年 12 月上市，
专家预测每个代币的价值将在 700 至 10,000 日元左右。
未来的利润将取决于您通过自身交易或推荐交易量赚取的积分数额。
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